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2.000 horas
(2 cursos académicos)

ler curso mananas
2do curso manhanas

Técnico superior FP

A quién va dirigido

A aquellas personas que reconocen las
oportunidades que ofrece el mundo
globalizado actual, con pasiéon por los
intercambios internacionales y las
interacciones a escala global,
especialmente a aquellos con interés en
el desarrollo de su carrera profesional en
ambitos como la logistica, el comercio
electroénico o la gestién aduanera de
importacién/exportacion, entre otros.

Metodologia y Objetivos

Nuestra metodologia activa (aprendizaje
basado en proyectos) impartida por
nuestro profesorado formado por
profesionales en activo nos permite dar
una vision de 360 grados al alumnadoy
prepararlos para el mundo laboral
desde el primer dia.

La evaluacion del estudiante se basa en
competencias, no en médulos, lo que
significa que después de cada proyecto, el
estudiante recibird un informe de sus
habilidades y competencias adquiridas.

El principal objetivo del ciclo formativo de
grado superior en Comercio Internacional
es proporcionar los conocimientos y
habilidades imprescindibles para llevar a
cabo tareas relacionadas con el trabajo,
ademas de los siguientes objetivos de
formacion:

e Lastareas de importaciony
exportacion.

e El envio de mercaderias.

e Gestion de inventarios.

e Desarrollo de la cadena logistica, entre
otros.
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Titulacion
Grado superior
Comercio Internacional

Plan de estudios y asignaturas

Gestion administrativa del comercio
internacional

Gestion econdmica y financiera

Transporte internacional de
mercancias

Marketing internacional

Sistema de informacion de mercados

Inglés técnico

Financiamiento Internacional

Medios de pago internacionales

Logistica de almacenamiento

Negociacion Internacional

Comercio digital internacional

Proyecto de comercio internacional

Formacién en centros de trabajo

Segunda lengua extranjera

FOL

Modulo 1:

Gestion administrativa del comercio
internacional

Conocimiento de las alianzas comerciales a
través de diversas instituciones y
organismos internacionales relevantes para
los mercados exteriores. Codificacion
internacional de los articulos. Estudio e
implementaciéon de los Incoterms.
Realizaciéon de los tramites necesarios para
llevar a cabo una operacién de exportacion
e importacion.

Modulo 4:
Gestion econémica y financiera

En este mddulo, se forma al alumnado para
que conozca los mecanismos para poner en
marcha legal y financieramente una
empresa. Realizacién de documentos
comerciales nacionales (facturas); gestion
del presupuesto y tramites fiscales.

Médulo 5:
Transporte internacional de mercancias

Gestion operativa del transporte en los
envios internacionales. Seleccién del medio
de transporte mas adecuado para cada
operacién y tramitacion del respectivo
contrato de transporte: CMR o contrato de
transporte internacional terrestre, CIM o
contrato de transporte internacional
ferroviario, Bill of Lading (BL), Air Wayhbill
(AWB).

Médulo 7:
Marketing internacional

Elaboracion del plan de marketing
internacional: investigacién y lanzamiento
de productos (adaptacion del producto,
precio, comunicacion y distribucion) en los
mercados exteriores.
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Modulo 8:

Sistema de informacion de
mercados

Investigacién, conocimientoy
funcionamiento de los mercados
internacionales: busqueda de
informacion para tomar las decisiones
adecuadas para la empresa.

Médulo 11:
Inglés técnico

El objetivo principal de este médulo es que
el alumnado obtenga un buen nivel de
inglés propio del dmbito comercial,
financieroy empresarial. Al finalizar, el
estudiante puede optar por realizar el
examen BEC (Business English Certificate)
de Cambridge, en el mismo centro.

Modulo 2:
Financiamiento Internacional

Conocimiento del funcionamiento del
mercado de divisas y gestion del riesgo del
tipo de cambio. Investigacion, por un lado,
de los diferentes instrumentos utilizados
para financiar una operacién de exportacién
e importaciony, por otro lado, de los
productos financieros y/o seguros para
realizar cobertura de riesgos comercialesy
del pais.

Médulo 3:
Medios de pago internacionales

Seleccion y gestion de medios de pago
simples y documentarios.

Mddulo 6:
Logistica de almacenamiento

Gestion y conocimiento de los depdsitos o
almacenes del comercio internacional:
depdsitos aduaneros, zonas francas, etc.
Conocimiento de la figura del OEA (Operadores
Econdmicos Autorizados). Planificacion
logistica y gestion del almacén. Analisis de |a
demanday los inventarios.

Titulacion
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Comercio Internacional

Médulo 12:
Segunda lengua extranjera

Adquirir un minimo de competencias
linguisticas para que el alumnado pueda
comunicarse en francés y aleman en el
entorno profesional.

Maodulo 13:
Formacioén y orientacioén laboral

BuUsqueda de empleo. Conocimiento de los
derechos y deberes laborales y seguridad
en el entorno de trabajo.

Médulo 9:
Negociaciéon Internacional

Selecciona clientes y/o proveedores
potenciales segun las condiciones comerciales.
Establece procesos de comunicacion y disefa
procesos de negociacion. Elaboracion de
contratos segun las normativas.

Mdédulo 10:
Comercio digital internacional

El objetivo de este mddulo es que los/las
alumnos/as tengan una aproximacion a esta
nueva disciplina viva y en cambio constante en
un entorno internacional. Se les introduce en
conceptos fundamentales como el SEO/SEM y
el Social Media Plan.

Médulo 12:
Segunda lengua extranjera

Adquirir un minimo de competencias
linguisticas para que el alumnado pueda
comunicarse en francés y aleman en el
entorno profesional.
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Mddulo 14:
Proyecto de comercio internacional

Aplicando todos los conocimientos
adquiridos en los diferentes modulos, los
alumnos elaboran un proyecto de sintesis
en el cual llevan a cabo un proceso global
de gestion mediante la exportacidén de un
producto a un pais ubicado fuera del
ambito de la Unidn Europea.

Mdodulo 15:
Formacioén en centros de trabajo

Practicas en empresas del sector:
transitarias, navieras, departamento de
exportacién, empresas de transporte,
agencias de aduanas, etc.

Salidas
profesionales

Técnico/a de gestion aduanera.
Técnico/a de transporte internacional de
mercancias.

Técnico/a en marketing internacional.
Técnico/a de logistica o gestion de la
cadena de suministro.

Técnico/a de operaciones exteriores de
entidades financieras y de seguros.
Agencias de consultoria, publicidad y
marketing.

Administracion de comercio
internacional.

Operador de transportes: agencias
transitarias, operadores logisticos,
almacenistas-distribuidores.

Titulacion
Grado superior
Comercio Internacional

Si decides seguir estudiando
después de cursar este grado
superior de Comercio
Internacional podras acceder a:

Otros ciclos de FP que tengan
relacion con este sector. En iMES
Maresme, también impartimos
Administracion y Finanzasy
Publicidad y Marketing. En todos los
casos, se convalidaran maodulos,

reduciendo la duracion del ciclo.

Un grado universitario del ambito del
marketing y publicidad, o bien de
gestion empresarial, con posibilidad

de convalidar créditos.

Otros cursos de especializacion.

Vias de acceso a esta
formacion

Pueden acceder directamente al ciclo

formativo de grado superior en Comercio
Internacional cualquier persona con alguno
de estos perfiles:

Titulo de Bachillerato o haber superado
la etapa equivalente (COU).

FP de grado medio o superior o
Técnico/a Auxiliar.

Prueba de acceso a la universidad para
mayores de 25 anos.

Haber superado la prueba de acceso al
ciclo formativo de grado superior.
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Bolsa de trabajo

Por tal de desarrollar las competencias profesionales, IMES cuenta con una bolsa de trabajo
que gestiona la formacién practica en centros de trabajo.

Las practicas en empresa permiten conocer el entorno laboral del sector de |la formacién en
curso y adquirir experiencia profesional en una de las mas de 800 empresas y instituciones
que colaboran con nosotros.

Después de la graduacion del estudiante, la bolsa de trabajo continua ofreciendo apoyo al
alumnado y le facilita ofertas de trabajo que se ajusten a su perfil profesional.

Ademas, las relaciones entre escuela y empresa permiten a iIMES mantenerse en contacto
estrecho con el mercado laboral y adaptar su contenido educativo a las tendencias del
mundo profesional y las necesidades formativas actuales.

Nuestros estudios estdan Homologados por
las Administraciones competentes en . . o e Gonsorel dEducacis dacié
Educacién. La calidad educativa de - (&L LEEE) English Qualifications N
rmaci

nuestros centros es acreditada por la Prolessiona
certificadora AENOR. También
di dq dos vinculant C1sco SYSTEMS =

Isponemos de acuerdos vinculantes con Microsoft” IT Academy gﬂ]} Generalitat de Catalunya _ ” “ s |: |] /Linkia FP
Instituciones de gran prestigio nacional e Frogramhemiicl Yl Departament d'Educacio Linkia r - de Caialunya

o —_—

internacional.



